
株式会社リョーサン

株式会社リョーサンの取り組みのご紹介

2025/10/17

九州半導体人材育成等コンソーシアム第７回全体会合向け資料

資料８



2

Confidential自己紹介

株式会社リョーサン
営業統括本部セールスプロモーション部兼
技術本部統括部長

村田 隼平

リョーサンに組込ソフトエンジニアとして入社後、日欧米半導体のFAEを経て、

エンタープライズ営業を10年担当。その後、経営企画を経て、現在は営業統括

本部としてマーケティング部門と、技術本部を担当。

座右の銘は、「遊ぶように働いて、働くように遊ぶ！」
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Confidential当社について
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Confidentialリョーサンについて

グループ経営ビジョン

「お客様のニーズにお応えし社会に必要とされる企業になる」

ソリューション事業

ICT機器・組込みソリューションの

導入・活用をご支援

デバイス事業

開発段階から最適な半導体・電子部品の

選定・開発をご支援

会社概要

社名 | 株式会社リョーサン

業種 | 卸売業 ( 半導体、エレクトロニクス製品 )

本社 | 東京都千代田区東神田二丁目

親会社 | リョーサン菱洋ホールディングス株式会社

企業規模

従業員数 | 約 1,600 名 (HDS連結)

売上規模 | 3,598億円 (HDS連結)
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Confidential

BtoB Marketing大賞2025 グランプリ

テラスカイTV（厚切りジェイソンのDXツアー）全6話

デジタルマーケティングの取り組み

“ 大企業でありながら、

マーケティング、営業、技術が分断することなく、

お客様起点で設計されている分業の仕組みと

オウンドメディアの独自性を評価 “
（審査委員長 庭山一郎氏）

その他、メディア出演多数・・・
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リョーサンテクラボ

リョーサンテクラボサイト（23年5月） ウェビナ専用スタジオ新設（24年1月）

オウンドメディアの立ち上げ

https://techlabo.ryosan.co.jp/
https://techlabo.ryosan.co.jp/
https://techlabo.ryosan.co.jp/event/Item/230912_PowerSupply_webinarDay1_report.pdf
https://techlabo.ryosan.co.jp/article/23092200_1017.html
https://techlabo.ryosan.co.jp/
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Confidentialニーズ起点でのマーケティングモデル

インサイド
セールス

営業＆FAE

テクラボサイト

“NEEDS CARD”

お客様理解（アカウントマップ）

技術本部

ウェビナー

ダイレクト
マーケティング

事前準備

営業力強化

Marketing
DX Tools
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AIシステムの整備

ニーズ

シーズ

スピード

情報力

コーディネート力

展開力

AIシステム
ニーズと
シーズを

繋げる機能

お役立ち情報

パートナ情報

R&D情報

商材情報

お客様

テクラボ
クラウド

エージェントAI
と協働！

https://techlabo.ryosan.co.jp/
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ConfidentialAIテクノロジーの進化と業務改革

生成AI

AIエージェント

フィジカルAI

一人一人の
業務改革

全社での
業務改革

お客様の
業務改革を提案

社員にパーソナライズされたAIエージェント

1,000人の営業に、

1,000体のAIエージェント

＋AI AI＋
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ConfidentialAIありきの業務での人材育成

事前準備 営業活動 プロセスマネジメント

週1回の社内向けウェビナ（営業ノウハウ共有）

エンジニアによるお役立ち情報の蓄積

隔週の営業ロープレの実践

お客様ニーズ起点の営業活動

プロセスマネジメントの実践

営業マネージャーのコーチング力強化
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Confidentialさいごに・・・

リョーサンテクラボ
リョーサンテクラボには、ロボティクスAIからエヌビディアや
ルネサスといった半導体に関する役立つ最新技術情報等、
魅力的なコンテンツが集まっています！！

https://techlabo.ryosan.co.jp/



