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の概要

渡辺鉄工株式会社(製造業) ：購買データに基づく購買最適化
パターン②：データ分析を通じたデータ・デジタル技術の活用可能性の設計/初期的な検証

購買の最適化
• 蓄積された購買データを活用したい
• 案件ごとの購買価格・条件が適正であったかを定量的に評価し、購買活動を
最適化できるツールの構築を検討したい

実施概要

購買データの傾向を調査・図面を用いた業務効率化
• 購買データをもとに、製造された装置の部品の組み合わせ傾向分析を実施
• 図面から重量を読み取る作業の省力化を検討

購買データの傾向調査・図面を用いた業務効率化
• 図面をOCR処理し、重量算出を自動化・簡易化した
• 購買データを分析し、取引・販売傾向を可視化した
• LLMを活用して分析結果の妥当性や傾向解釈を検証した

社名

業種

事業概要

参加者

mutable

4名

〒812-0885 福岡市博多区
相生町1-2-1

チーム名

チーム人数

所在地
(都道府県・
市区町村)

オーダーメイド機械を一貫
して手がける老舗メーカー

渡辺鉄工株式会社

製造業

課題内容

実施した検討内容

検討の成果

メンバーの得意な領域や関
心のある領域を活かし、多
角的な問題解決を試みた

進める中で
工夫したこ
と

AIやデータの利活用に関心
のある方が集まってできた
チームです

スキル・PR

購買のテーブルデータ
装置の図面データ

提供データ
種類/蓄積量
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成果

渡辺鉄工株式会社(製造業) ：購買データに基づく購買最適化
パターン②：データ分析を通じたデータ・デジタル技術の活用可能性の設計/初期的な検証

● 図面からOCR

○ 図面に記載された部品の重量をOCRによって読み取り、
最終的に複数の部品の重量の合計値を計算できるよう
にした。

● 購買データの分析（統計的アプローチ）
○ 階層的クラスタリングにより装置番号ごとの組み合わ
せ傾向を分析した。主に9パターンに分類され、その
他は案件固有の組み合わせであることがわかった。

● 購買データの分析（PowerBI）
○ 購買データをもとに、PowerBIを用いて、購買の傾向
を調査した。例えば、1つの装置を製作するのにどの
くらい購買の手間がかかりそうかなどを、可視化によ
り示すことができた。

● LLMでデータを確認
○ 提供されたサンプルデータについて、LLMにより、デ
ータの特徴や傾向をざっくりと把握しながら、企業様
の求める改善策について、分析、提案した。

実施内容の詳細

効率化する際の注目すべき点を提示し、併せて改善点を可視化することができたBI、OCR、LLMを用いて業務効率化・改善案を提案

※データや図面にはサンプルデータを使用しています。

購買データの分析


